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	ВПЕРВЫЕ!

ВСЕ возможные достоинства готового бизнес-плана в предложении Аналитического Центра Step by Step, который еще в 2004 году сформировал рыночные стандарты инициативного бизнес-планирования, начинал и придумывал этот рынок!

Финансовая модель – бесплатно.

Проверено экспертами!

Круглосуточная поддержка!

NEW!!! Эконом-вариант бизнес-плана – скидка 25%



Возможность оплаты банковской картой.

Возможность ознакомиться с бизнес-планом до покупки в наших офисах в Москве и Санкт-Петербурге! 

Каждый бизнес-план содержит:

· Удобные и практичные параметры бизнес-планирования, которые подобраны таким образом, чтобы вы могли с легкостью играть ими, конструируя и адаптируя свой будущий  бизнес к новым данным наилучшим образом.

Наш бизнес-план будет актуален все время работы вашего бизнеса, а значит – долгие годы и де6сятилетия! Скорее всего его уже покупали ваши коллеги в регионах России, их опыт и обратная связь уже заложены в вашей покупке!

· Рекомендации ЭКСПЕРТОВ рынка! Наша компания первой и практически единственной в России в 2005 году начала практику проверки бизнес-планов экспертами! Благодаря экспертным панелям исследовательского Агентства Step by Step среди соавторов бизнес-планов ведущие и известные эксперты на каждом рынке.

· Подробные данные о рисках и возможностях бизнеса, актуальные здесь и сейчас. Опытнейшие консультанты Step by Step Консалтинг привнесли свой опыт в каждый бизнес-план.

Бизнес-планы Аналитического Центра Step by Step – это 

· Самая полная коллекция бизнес-планов в России! Более 150 бизнес-планов по самым перспективным направлениям ждут Вас.

· Уникальные и проверенные временем методики! Возможность адаптации к любому требованию банковских и финансовых структур, работающих на территории Российской Федерации.

· Круглосуточная поддержка. Горячая линия по бизнес-планированию. Тел. Москва +74957281153, Санкт-Петербург: +79522263443.

· Бесплатная адаптация под ваши параметры!

· Скидка 20% на подробные бизнес-планы на основе инициативных готовых бизнес-планов! Стоимость доработки по подробным параметрам – от 15 тыс. рублей! 
Эконом-вариант бизнес-плана (без финанcовой модели в Excel. Все данные расчета в формате Word)

СКИДКА 25% 
Эконом-вариант БП позволит вам легко ориентироваться в рынке и в новом бизнесе, а также получить представления о его деталях, и. самое главное, о его прибыльности! Эти данные вы сможете использовать для самостоятельного конструирования бизнеса. Эконом-вариант бизнес-плана хорошо подходит для демонстрации потенциальному инвестору!

Цена – 25 000 рублей с бесплатной финансовой моделью в Excel.

Эконом-вариант – скидка 25% цена 18 750 рублей с результатами расчетов в формате Word.

Бесплатная доработка до ваших параметров для покупателей Бизнес-планов.


Схема работы:

· Мы высылаем вам список значимых параметров Бизнес-плана.

· Получив от вас данные по списку, мы в течение дня дорабатываем БП и высылаем вам.

· Готовый бизнес-план, адаптированный к вашему бизнесу, у вас в руках!

Цель БП: открытие ветеринарной клиники 

К готовому Бизнес-плану прилагается заполненная Финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel). 

Бизнес - план содержит следующие основные блоки: 

1. Описание рассматриваемого рынка 

2. Маркетинговый план открытия данного бизнеса 

3. План сбыта 

4. Производственная часть 

5. Организационная структура предприятия 

6. Финансовый план 

7. Нормативная база 

Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания бизнес-плана для Вашего проекта. К бизнес-плану прилагается финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel). 

Выдержки из БП:

Суть проекта 

Создание ветеринарной клиники, оказывающей широкий спектр услуг ветеринарной помощи и ориентированное на потребителей с уровнем доходов средним и ниже среднего.

Необходимая площадь – …. кв. м. 

Время работы – с понедельника по пятницу с 09:00 до 21:00, в субботу и воскресение с 10:00 до 19:00. Выходные - только праздничные дни, без перерыва на обед. 

Долгосрочные и краткосрочные цели проекта

Краткосрочная цель: удовлетворение потребностей потребителей в ветеринарной помощи, а также получение постоянной прибыли.

Долгосрочная цель: развитие спектра дополнительных услуг, закрепление на рынке в среднеценовом сегменте, улучшение качества оказываемых услуг, возможно развитие сети ветеринарных клиник, а также развитие ветеринарной лаборатории.

Расчетные сроки проекта 

Расчетный срок проекта – 3 года (36 месяцев).

Резюме комплекса маркетинга (4P) продукции

· Хорошее качество оказываемых услуг, высокий профессиональный уровень врачей, при сравнительно невысокой средней цене.

· Выгодно выбранное расположение ветеринарной клиники в отдельно стоящем здании (в соответствии с предписаниями Санэпидемслужбы, здание лечебницы должно располагаться на расстоянии не менее 50 м от ближайших жилых домов), в районе компактного проживания представителей целевого сегмента, например, в центре жилого микрорайона. 

· Рек лама будет заключаться в периодическом распространении буклетов, листовок как на улице, так и в зоомагазинах, в отделах магазинов, торгующих кормами и средствами по уходу за животными, в местных газетах и сайтах, распространение рекламы самими клиентами информированием об ветеринарной клиники своим близким, знакомым, коллегам по работе.
Стоимость проекта 

Объем необходимых инвестиций – … у.е.
Источники финансирования проекта 

Собственные средства.

Выгоды и риски проекта

Выгоды: В случае удачного местоположения, позиционирования ветеринарной клиники с высокой проходимостью и удачной рекламной компании, которая проинформирует потенциальных потребителей о новой ветеринарной клинике, проект предполагает быть рентабельным, т. е. предполагается получение стабильной прибыли, быстрый срок окупаемости; формирование постоянной клиентуры. В перспективе, как уже было отмечено ранее, предполагается дальнейшее развитие проекта и расширение спектра услуг. Также социальные выгоды для отдаленных спальных районов (предоставление рабочих мест, получение ветеринарных услуг рядом с домом.)

Риски: связаны с неудачным выбором места, провалом рекламной компании для привлечения первоначальной клиентской аудитории и позиционированием на рынке, снижение доходов граждан.
Ключевые экономические показатели эффективности проекта:

· Период окупаемости –…. мес.
· Дисконтированный период окупаемости (ставка дисконтирования – 18% годовых) –…. мес.
· Чистая текущая стоимость (NPV) для срока жизни проекта 36 месяцев (ставка дисконтирования – 18% годовых) – …. у.е.
· Внутренняя норма рентабельности для срока жизни проекта 36 месяцев IRR (год) –…%, IRR (месяц) – ….%.

Данный Бизнес-план разработан с учётом влияния кризисных явлений и, как следствие, даёт возможность создания компании с хорошими перспективами развития. 

Подготовленный специалистами нашей компании данный Бизнес-план проверен ведущими экспертами рынка.

Кроме того, к готовому бизнес-плану прилагается уже заполненная Финансовая модель. Данная Финмодель демонстрирует все произведённые расчеты и даёт возможность изменять любые исходные параметры для каждой конкретной ситуации.  Также она позволяет корректировать бизнес-процессы непосредственно  во время создания данного бизнеса и его дальнейшего функционирования и развития.  

	Подробное оглавление/содержание отчета
	Введение
6
1. Резюме проекта
7
1.1

Суть проекта
7
1.2

Долгосрочные и краткосрочные цели проекта
7
1.3

Расчетные сроки проекта
7
1.4

Резюме комплекса маркетинга (4P) продукции
7
1.5

Стоимость проекта
8
1.6

Источники финансирования проекта
8
1.7

Выгоды и риски проекта
8
1.8

Ключевые экономические показатели эффективности проекта:
8
2. Описание товара/услуги
10
2.1

Определение товара/услуги
10
2.2

Сегментация товара/услуги
10
2.3

Стоимость товара/услуги. Принятая концепция ценообразования
10
2.4

Перспективы развития товара/услуги
10
2.5

Лицензии, патенты, государственная поддержка товаров/услуг
11
3. Анализ рынка
12
3.1

Анализ положения дел в отрасли
12
 

3.1.1

Текущая ситуация в отрасли
12
 

3.1.2

Факторы, влияющие на отрасль
12
3.2

Общие данные о рынке
13
 

3.2.1

Объемы рынка, потенциальная емкость рынка
13
3.3

Сегментация рынка
14
3.4

Ценообразование на рынке
15
3.5

Конкурентный анализ
15
 

3.5.1

Количественная и качественная характеристика
15
 

3.5.2

Тенденции развития отрасли ветеринарных услуг
16
 

3.5.3

Анализ политики продвижения
17
3.6

Анализ потребителей
17
3.7

Выбор и обоснование уникального достоинства продукции
19
4. Маркетинговый план
20
4.1

Уникальные достоинства, позиционирование
20
4.2

Ценовая политика
20
4.3

Порядок осуществление продаж / оказания услуг
20
4.4

Концепция рекламы и PR. Программа по организации рекламы
21
5. План продаж
22
5.1

Цены на конкретные виды товара/услуги.
22
5.2

Организация сбыта. Каналы сбыта
24
5.3

План продаж на весь расчетный период
24
6. Производственная часть
26
6.1

Описание производственного процесса. Технологическая схема организации услуги
26
6.2

Требования к поставщикам
26
6.3

Список поставщиков оборудования и препаратов для ветеринарной клиники
27
 

6.3.1

Остальное:
27
6.4

Состав и стоимость оборудования
27
6.5

Оценка и обоснование необходимых ресурсов
28
6.6

Оценка постоянных и переменных затрат
29
6.7

Оценка доходов
29
6.8

6.1. Функциональное решение
30
 

6.8.1

Выбор и обоснование типа предприятия
30
7. Организационно-управленческая структура
31
7.1

Организационная структура
31
7.2

Специализация, количество и состав сотрудников
31
7.3

Затраты на оплату труда
32
8. Финансовый план
33
8.1

Основные параметры расчетов
33
8.2

Объем финансирования
33
8.3

Показатели эффективности проекта

34
8.4

Основные формы финансовых расчетов (USD)
34
8.5

Анализ чувствительности
38
 

8.5.1

Показатели эффективности проекта
38
 

8.5.2

Основные параметры бизнес-плана:
38
9. Организационный план осуществления проекта
40
9.1

План-график реализации проекта
40
10. Нормативная информация
41
10.1

Необходимые лицензии или разрешения для выполнения проекта
41
11. ИСПОЛЬЗОВАННЫЕ ИСТОЧНИКИ
42
Список приложений
43
 

Приложение 1. Должностные инструкции
43
 

 

Должностная инструкция заведующего ветеринарной клиникой (лечебницей)
43
 

 

Должностная инструкция ветеринарного врача
46
 

 

Должностная инструкция Консультанта-диспетчера ветеринарной клиники
48
 

 

Должностная инструкция Уборщицы ветеринарной клиники
51
 

Приложение 2. Выдержки из закона «О ветеринарии»
52
 

 

Раздел I. Статья 4. Право на занятие ветеринарной деятельностью
52
 

 

Раздел IV. Статья 18. Обязанности предприятий, учреждений, организаций и граждан — владельцев животных и производителей продуктов животноводства
53
 

 

Статья 19. Отчуждение животных и изъятие продуктов животноводства при ликвидации очагов особо опасных болезней животных
54
 

Приложение 3. ПОСТАНОВЛЕНИЕ 17 октября 2006 г. N 807-ПП
55
 

 

«О Порядке регистрации специалистов в области ветеринарии, занимающихся предпринимательской деятельностью на территории города Москвы, и осуществлении контроля за их деятельностью»
55


	Количество и названия таблиц, диаграмм, графиков
	Таблица 1. Динамика Объема ветеринарных услуг населению, тысяча рублей

Таблица 2. Средние цены на услуги, руб.

Таблица 3. Помесячный план продаж и план по доходам

Таблица 4 .Медицинское оборудование и мебель

Таблица 5. Инвентарь

Таблица 6.  Необходимая площадь помещения

Таблица 7. План реализации услуг на 3 года

Таблица 8. Штатное расписание

Таблица 9. Затраты на открытие

Таблица 10. Отчет о прибылях и убытках , у.е.

Таблица 11. План движения денежных средств (Cash Flow)

Таблица 12. График окупаемости проекта, USD.

Таблица 13. Календарный план реализации проекта



 TOC \n \c "Схема" 

Схема 1. Схема организации услуги

Схема 2. Организационная структура



 TOC \n \c "Приложение" 

Приложение 1. Должностные инструкции

Приложение 2. Выдержки из закона «О ветеринарии»

Приложение 3. ПОСТАНОВЛЕНИЕ 17 октября 2006 г. N 807-ПП




	Способ предоставления отчета (в электронном / печатном виде/ оба)
	В печатном/ электронном формате

	Название файла (если отчет предоставлен в электронном виде)
	SbS-BP-ветклиника-2010.pdf


Маркетинговое Агентство Step by Step специализируется в области корпоративного маркетинга. Мы оказываем широкий спектр услуг отделам маркетинга коммерческих компаний, от проведения практически любых исследовательских работ до содействия в реализации маркетинговых планов компании в случае недостатка собственных ресурсов подразделения (например, в связи с открытием нового проекта или крупным мероприятием). 

Маркетинговое Агентство Step by Step объединяет в себе такие качества как комплексный подход к задаче, свойственный управленческим консультантам, и владение современными методиками маркетинговых исследований, присущее исследовательским компаниям. 

Маркетинговое Агентство Step by Step специализируется на следующих сегментах рынка:

· Рынок промышленных предприятий (Business-to-Business рынок)

· ИТТ – рынок

· Рынок торгово-розничных предприятий

· Рынок отдыха и развлечений

· Рынок предприятий малого бизнеса

Маркетинговое Агентство Step by Step – член Национальной гильдии профессиональных консультантов, Гильдии маркетологов, Международной ассоциации ESOMAR.
PAGE  
3

